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Togar Pasaribu
Asuransi Pendidikan
Sangat Prospektif

milih  produk  aserans
sesmal  kebutuhan  serta
kemampuannya masing-masing. “Para nasabah dapat
membandingkan berbagai jends produk aseransi sebehinm
membnat kepatesan. Mizalnyva, soal ketentuan polis, jumlah
peranggungan, risikod serta nilal pengembalian invetasi
yang ditawarkan. Apabila nilai pengembalian investasi yang
ditawarkan tinggi, sudah barang tentn prodok investasi
tersehut memiliki risiko yang tingg: pula,” jelasnya kepada
Medice Asteriensi.

Dand data yang dimiliki AAJT selama 3 talon terakhir,
jelas Togar, PAYDI adalah produk yang menjadi pri
di banyak Ealangan masabah, Hal ind menjadi indikasi
vang baik bag nasabah, karena masyarakat Indonesia
banyak yang sudah memilikl kepedulian yang tinggl dalam
merencanakan kesehatan finansial unink masza depan.
“Fakta tersebutlah yang mesyebabkan sekitar 65 persen
dan iotal premi yang dikempulkan oleh peruszhaan
asuransi selama 3 tahun tevakhir berasal dari PAYDL”
katanya.

Memmrut Togar, terdapat karakter khas darl tabungan
dan investasi pasar modal yang berorientasi pada dana
pendidikan jika dibandingkan dengan produk asoransi
pendidikan. Dalam polis asuransi pendidikan terdapat
“bundling” antara manfaat pendidikan dan manfaat
pem.ndtmgan ji\n'atmhaﬂap Tertanggung.

“Dalam hal tejadinya persaingan antara asuransi
pendidikan  dengan produk kewangan laimnya, kami
menilai pandangan tersebut tidak sepemuhnya tepat.
Karena setiap produk memiliki karakter tujuan, fitur, dan
rizsiko yang berbeda,” jelasmya.

Lebih Janjit, Togar mengatakan habwa AAJ menilad
adanya persaingan dalam permasaran betbagal produk asuransi
dan l:m‘lansan lainnya tidaklah burk bagi masyarakat,
Persaingan yang sehat justm dspat mendorong pesyedia
asrang ek memberikan pelayanan terbaik hag konsamen
dan membangnn basts pengembangan produk yang lebih bailc

Ke depan, Togar melihat prospek dan keberlanjutan
proluk asueansl pesdidikan masih bagus seiring desgan
makin  membaiknya kesadaran masyarakat dalam
memyusun dan merencanakan kenangan. 8 Acfoued Avis
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Asuransi Pendidikan
Masih Akan Terus Dicari Masyarakat

Asuransi pendidikan merupakan salah satu produk asuransi jiwa yang masih dicari calon nasabah
hingga saat ini, termasuk di masa pandemi Covd-19 yang berlangsung 1.5 tahun terakhir.
Kebutuhan masyarakat untuk memyiapkan dana pendidikan anak yang ferus naik fiap tahun, coba
dipenuhi perusahaan asurans! jiwa dengan meluncurkan aneka inovasi untuk melengkapi fitur
produk asuransi pendidikan yang ada

sosiasi Asurans Jiwa Indonesia
Ah\AJI] melihat kesadaran ma-
syarakat Indonesia dalam me-
myusun dan merencanakan kenang-

an, semakin haik, Asuransi peudl‘\_likan

Prasident Director PT Prudential
Life Assurance (Prudential
Indonesia), Jens Relsch,
bahwa ada studi

lmnjarh salah satn i finan-
sial yang paling digemari nasabah da-
lam menyusun perencisan keuangn
masa depan. Walaupun demikian, tipo-
logi kebumhan masabah tidaklah sama.
“Bagi para nasabah yang memang seca-
ra khusis fokus pada kebuimhan dana
pendidikan saja, sudah barang ten-
tu asuransi pendidikan menjadi pili
an ultamanya,” kata Direkiur Elsekoutii
AATI, Togar Pasaribu,

AAJL melibal  prospek produk
asuransi pendidikan i masa depan,
dari  suwdet pandang  kebutuhan
masyarakat ity sendin. "Seperti li“‘l
ketahui, biaya i

llllﬂh wang mn]adl
penontu dard terus bagusnya prospek
produk  asuransi yang  berkaitan
dengan dana pendidikan tersebut,”
Kkata Togar saat menjawab pertanyaan
Achmad Aris dari Medic Asuran

President Director PT Proden

tial

yang mengunghapkan sebanyak
T4,7 persen masyarakat
mengaku masih menempatkan
pendidikan sebagai prieritas
pengeluaran utama meski
di tengah pandemi. “Narmun
sayangnya, hanya sedikit orang
tua yang memiliki perencanaan
finansial, terbukti dari survei
lainnya yang memperihatkan
baru 25 persen masyarakat

pendidikan tetap menjadi produk
vang banyak dipilih. Hal itu tak
lepas darl kennggulan produk ini
jika dibandingkan dengan tahungan
manpun instremen investasi, untk
memastikan terwujudnya tnjuan para
orang tea dalam menyiapkan dana
pendidikan anak-anaknya.

Mennrut  Direktor  Eksekotif

AAIT, Togar Pasaribu, ada karakier
khas dari tabungan dan investasi
pasar mmlal yang hemnﬂmm pada

dengan produk asnransi pendidikan.
“Dalam polis asuransi pendidikan

terdapat ‘bunelling antara
m.m[uul pendidikan dan  manfaat
perling jiwa rhad;

terlanggung,” katanya
Oleh karena itu, menurut Togar
tidak tepat jika ada pdnd.mgdll Bahwa

yang yiapkan

terjadi persaing antara asuansi
didik dan produk kevangan

untuk dana anak,”
kata Jens saat peluncuran
Asuransi Jiwa Syariah PRUCerah
(PRUCerah) secara daring, 8 Juli
2021,

Life: (Prudential
Jens Reisch, mengatakan bahwa ada
studi yang mengungkapkan sehanya_k

terns terjaci. Mengutip data Badan
Pusal Statietik (BPS), inflasi dadd sektor

M,

menempatkan  pendidikan  sebagai
pricritas pengeluaran utama meski di
tengah pandemi. “Namun sayangmya,
Banya sedikil orang twa yang memiliki
perencanaan finansial, ferbukti dari
survel lalnnya yang ihatk

3,81 persen padh

2010, sedangkan vala-rala kesaikan

mang pangkal pendidikan mencapai 10

persen-15 persen per lahunnya, " [novas

PRUCerah yang kami hincorkan hari

ini memupakan produk asurans! fiwa
Sharapkan  dapat 1

lainnya, karena  sellap  produk
memiliki karakter tujuan, fimr, dan
ristke yang berbeda. "AAJL menilal
hatwa adanya persaingan dalam
pemasaran berbagal produk asaransi
dan  kemangan lzinnya  tidaklah
buruk bagi masyarakal. Persaingan
yang sehat justrn dapat mendorong
penyedia asurans untuk memberikan
pelayanan terbaik bagi konsumen dan
Dasis
produk vang lebih baik.” jelasnya.
Togar Pasariba menambahkan
salah satu fitur unggulan terkini yang
ditowarkan  perusahaan  asuransi

barmm 25 persen yang

yang

menpiapkan  pedindungan  untuk
dana pendidikan anak,” kata Jens saat
peluncaran Asurans! Jiwa  Syarlah
FRUCerah {FRUCerah) secara daring,
&Julizom,

Dia tambahkan, kenaikan biaya
pendidikan, tertama pendidikan tingg,

kan baliwa pegal panjang
orang ta itk memenuhi kebartuhan

adalah kai dengan investasi.
Hal tersebut membuat nasabah
asulansu selain  dapal memastik
jiwa, juga memil

tinggi k-anak, tems

gl secara optimal dard besbagal
. kata Jens.

Walan banyak cara yang dapatl

dilakukan untuk menyiapkan

dana  pendidikan  anak, asuransi

risil

plliban untuk  bednvesiasi  dalam
rangka mempersiapkan  kesehatan
finansial di masa yang akan datang.
“Salah satonya bisa juga digunakan
sebagal perencanaan finansial untuk

MEDIA ASURANS| O September 2021 0 Mo. 366 0 Tahun XL

mempersiapkan dana pendidikan si
Tah hati,” katanya.

Pt Direktur Utama dan Direkinr
Operasional & Aktuadia Taspen Life,
thnu Hasyim, menjelaskan hahwa
asuransi  pendidikan  tradisional
dan  asuransi  pendidikan  unitlink
mempunyal pangsa pasar tersendid,
“Tergantung dari profil rfsiko masing-
masing nasabah. Namun  dalam
kondisi pandemi saat ini, terutama
untuk pangsa pasar ASN {Apamfir
Sipdl Negara), pemegang polis hanyak
vang ingin mendapatkan kepastian
atas  keberlangsungan  pendanaan
pendidikan. Sehingga produk asuransi
tradisional menjadi salahsatu altematif
karena risike investasi relatif lebih
rendah dengan kepastian dana tahapan
sesual dengan kebutuhan,” katanya
aaat menjawah pertanyaan  Achmad
Aris

Menurit  Thne  Hasyim, dalam
3 tahun terakhir kontribusi produk
asuransi pendidikan cakup besar dan
memberikan kontribusi positit wntuk

Meskipun terdapal perumman yang
tdak terlaly signifikan  pada ml
pandemi Covid-1g, jika dibandi

pendapatan premi Juli 2020 dengan
Juli 20 terjadi pertambuhan sehesar
30 persen,” kalanya,

Hal e

lerhadap asuransi pendidikan masih

im‘ arhl.wh

sekolah tahun ajaran bam
sesnai dengan tujuan utam
pendidikan  yang  ditujukan bdgl
pembayaran sekolah serta komitmen
dar Taspen Llﬁ. untnk memberdkan

cukup tinggi di terntama
da target pasar Taspen Life yakni
pandemi Covid 19

helum pernah i yang mengajukan

premi produk asuransi rp@m‘]ir‘lik:m,
sedangkan wntuk pengajuan klalm

anak, sesvai dengan yang drpeqan]nn
pada polis lerulama jika Lerlanggung
meninggal dunta, tanpa ada risiko
penmrnnan nilai pendanaan untuk
nasabal akibat kondisi pasar atag

jaminan " katanya.

Untuk memenli kebatuhan dana
pendidikan  anak, pmdll: asrans
pedidikan | kew lan

tersendiri fika rihan:in,gmn dengan
produk lain. Satn hal yang penting
diperhatikan adalah para calon nasabah
hars  memastikan  telh - memahami

surrender sangat kecil dan tidak Taspen Proteksi Beastswa  produk yang hendak dbeli. "Pemahaman
signifikan. mempumya fitor bebas dari membayar  nasabah  atas  mantaat tu!:mgguru;
e Tk i i jdalarn hal inggal  skeroa b

didikan melalu soles repr
yang tersehar i 55 kota sehmuh
Indonesia Meneka dbekali e-hrosor dan
animasi video yang dapat digunakan
dalam melakukan  presestasi  melald
wirtued meering. Selain i, perseroan
juga memaksimalkan sahuran distribusi
yang telah bekera sama dengan Taspen
Life. Marketing tools tersedia puda di
dalam apllkasl m(\ctaspuﬂifc sehingga
mempermudah akses informasi hagi
niasabah,

Thrm Hasyim, mengatakan bahwa
produk asuransi pendidikan 4 Taspen
Life masih menjadi salah satn produk
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chinia paca saat masa asuransi, sehingga
manfaal  tahapan  tetap  diberkan
kepada anak-anak tertanggung sesuai
tercanbm dalam polis, serta Taspen Life
akan memberikan uang pertangzungan
Repada ahli warls dF ear dad manfaat
tabiapan tersdbul.

Flt Dirut Taspen Life ini juga
menjelaskan hahwa inovasi yang telah
Taspen Life terhadap pemasaran
produk Taspen Proteksi Beasiswa,
berupa periode pembayaran manfaat
secara serentak dibayarkan setiap
bulan Mei. “Mei merupakan bulan
untk  melakukan  pembayaran

September 2021 © Mo, 268 0 Tahun X1

pembayaran, besaran  premi  dan
Jadwal pencairan dana yang diberikan
secara bertahap, adalah bagian penting
yang harus Epahaml oleh para eadon
nasaliah kata Togar Pasaribu.

karena  itn kami
mengemhi.l!'l\an piliban atas produk
asuransi dar nasabah kepada profil
kebutuhannya masing-masing,
Sudah bamng tenty, ada keonggulan
dan  kekurangan  dad  herbagal
produk asuransi, ditinjan dar ragam
Eebutuhan masing-masing nasabah it
sendiri,” tutur Direktor Ekselutif AAJT
ini.m 5, Edi Santosa
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Asuransi Pendidikan
Makin Diminati Keluarga Muda

Asuransi pendidikan menupaxan salah salu produk yang ditawarkan oleh beberapa perusahaan asurans
jiwa, Sefiap orang tua pasti memilki keinginan dan harapan dapat membeli produk tersebut agar masa
depan anak-anaknya terus tefamin. Ada 2 jenis produk perindungan pendidikan yang ditawarkan
perusahaan asuransi, ada yang berbenfuk tradisional asuransi jiwa dwiguna {endowment) atau yang
sudah di-bundling dengan investasi sepert unitiink. Saat ini, beberapa perusahaan asuransi |uga

menawarkan produknya melalui makelplace asuransi unfuk ek
kensumen dalam membell asuransi.

ntuk memilih aseransi pendi-
dikan yang sesuai

adalah bara calon nasalmh harus
telah produk

memang tidaklah mudak kare-
mbanyakl’alam yang hanes dpertim-
han oleh setiap orang tua. Dana
pmdld'kan yang sudah &

vanghendak dibeli,” tegasnya.
Melihat potensi yang besar itu,
FT .-\surans| Jiwa Generali Indonesia

tersshut harns dipastikan aman agar
anak-amaknya tetap dapal menerns-
kan pendidikan hingga ke jenjang per-
guruan tnggl. Apalagh bagl orang tia
wvang akan menyekolahkan anaknya ke
Toar negerl, tents memerlukan blaya
kebih hesar lagi

Narmun, dengan dana yang sudah
Bsisihikan setiam bulan unbuk b

premi asnransi, tentn akan semakin
ringan  kalaw  wakin pe.lsiapﬂml;\«a
cukup penjang. Asuransi pendidikan
merupakan salahsatu ]ems produk
asnransi  yang  dapat
perlindungan atas masa. depa.nomk dan
menjadi impian setiap orang tua.
Direkiur Asosiasl Asuransi Jiwa
Indonesia {AAJI), Togar Pasaribu
meryampaikan pamdangannya bahwa
ke depan, prospek dan keberlanjutan
produk asaransi pemdidikan masih
bagus, seiring  dengan  makin

da),  perusabaan
asuransi asal Ttalia yang sudah
berada di Indonesia selama 13 tahun
ini belum lama melunenrkan sebuah
produk asurans pendidikan bernama
Cemerlang  Scholar. Malahan  di
tengah pandemi ind, peminat dar
produk tersebut terus hertambah.
Sepertl  wamg  dkatakan  oleh
Chief Muarketing ficer Generali
Indonesia, Vivin Arbianti Gautama,
Cemerlang  Scholar merupakan
produk yang masih tergolong har,
namun sudah mulai dlminan Dalam
heberapa bulan trennya terus
tumbuh mengingat saal ini semakin
banyak anak muda mikenial vang
sudah menjadi orang tea dan telah
memikirkan tentang pendidikan anak
mereka, "Para orang tea moda saat
ini tingkat literasinya lebith tingei,
sehingga kesadoran dan kebutshan
akan proteksi sekaligns rgmapan dana
fidikan semakin diminatl,” kata

dalam menyusun dan merencanakan
keuangan. “Seperti kita ketahui, biaya
pendidikan memiliki kecenderungan
meningkat dari wakin ke wakin. Hal
inflahyang menjadi penente dari terus
rospeknya produk asurans yang
berkaitan dengan dana pendidikan
tersebut,” kata Togar kepada Achmad
Ards dari Media Asuranst,
Menurut Togar, untuk

VMllkepadaMedmsumus‘f.
Menunit Vivin, hingga saat ini
pembayaran premi nasabah produk
Comerlang Scholar masih berjalan
lancar. Produk inl justrn semakin
diminati karena memiliki manfaat
pengembalian - premd 1100 persen
sehingga dapat dipersiapkan oleh
nasahah untuk persiapan Diaya

kebutnhan  dana  pendid] anak
produk  asuransi pendl

memiliki k

“Asura
pendidikan mempakan kebuluhan
yang aLan terss ada dan terus

dibandingkan dengan proﬂuk l:nn
“Satu hal yang penting diperhatikan

Tie leh orangtua.
Tidak ada, perubahan yang signifikan
dari produk ini dari sebelum dan

1an dan keny 1

sete]ah p:mdemi nngkapiya,
Cemerlang  Scholar,
1anj'ul \"Mn. dipasarkan  melatui
jalor  distribusi  keagenan.  Untuk
pemasarannya  sendiri,  dilal
secara digtal dan tanpa tatap noka
melahsi aplikasi iPropose. “Apkikasi
ini sndah berhasil memlmnlu Tranyak
orang memiliki proteksi  asuransi,
terrmasik astranst  pesdidikan
Cemerlang Scholar. Melahii iPropose,
calon nasabah dapat berkonsultas)
dengan  temaga pemasar  untuk
mengidentifikas kelutahan, memen-
takan produk, pengajuan polis secara
onfine, hingga pembayaran premi
pertama yang dilakukan secara aman,
dan terverifikasi” papar Vivin
Sementara i, perusahaan
asuransi jiwa lain yang menawarkan
prodduk asuransi pendidikan adalah
PT Asuransi Jiwa Taspen (Taspen
Life). Asaransi pendidikan metjadi
zalah satu produk wnggulan bagi
perasahaan  asuransi  fiwa  yang
sahamnya ou,97 persen sahamnya
dimiliki oleh PT Taspen (Persero)
ini. Perseroan menyediakan 1 produk
asuransi pendidikan, yaite Taspen
Proteksi Beasiswa dengan berbagai
macam jenis tahapan pembayaran.
Pit. Direkiur Usama dan Direkiue
Operasional & Akiuaria Taspen Life, Thm
Hasylm. mengatakan Bahwa asuransi
pendicEkan tradisional dan asuransi
pendidikan  wnithink  memnponyal
pangsa pasar tersendin. “Kebuiuhan
terhadap asaransi pendidlan masih
ukup tinggi di masyarakat, terutama
pada target pasar Taspen Life yakni
ASN ({aparatur sipil negara). Selama
mesa pandemi Covid-w belom pemah
ada yang mengajukan penghentian
sementara pembayaran premi produk
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asuransi pendidikan, sedanghan untuk
pengajean  kKlaim  swrrender  sangat
kecil dan tidak signifikan.” ungkap Theam
kepada Achmad Aris.

Thnu Hasyim mengatakan, dalam
3 tahun teraklic kostribusl produk
asuransi pendidikan cukup besar dan
memberikan kontribus positl anik

) + Jamlak b

“Meskipun terdapal pemurunan yang
tidak teddalu signifikan pada saat
pandemi Covidag, jike dibandingkan
pendapatan premi Jull 2020 dengan
Juli 20en tejadi pertumbuhan sehesar
30 persen,” katanya.

Taspen  Life  memasarkan
asuransi pendidikan melatsi sales
representative yang tersebar di 55 kota
seluruh Indomesia. Mereka dibekali
ebrosur dan animasi viden yang
dapat digonakan dalam melakukan
presentast melali eirfeal meeting.
Taspen Life juga memaksimalkan
saluran distribusi yang telah bekerja
sama dengan perseroan.

Sebenarnya masih banyak perwsa-
haan asuransi jiwa yang menawarkan
produk  asuransl pendidikan, baik
dalam hentuk end, atanpun

Paisdai-pand yarg sesusl kebutuhan

masliig yang dapat dipilih oleh calon

[
unitlink, Sepert], BRI Life dalam situs

aguransi jiwa milik Bar:k BRI ini
menyediakan asuransi  pendidikan
jenis  dwigana  ataw

BNI Life dalam situs

berkembang. dan da]a.m rangka untuk

dan k bagi K

juga memasarkan asuransi  pen-
didikan yang dinamakan BNI Life
Smart Edueation. Disebutkan balwa

bernama  Asuransi Pendidikan
Danasiswa Danasiswa Syariah,

Di website Sinarmas MSIG Life
juga tampak ditawarkan produk
asoransi  pendidikan bermama
Simas Kid Insurance dan Simas Kid
Tnsuranee Syarieh yang kedmanya
dijual merupakan produk tradisional.
Untuk produk ini tertanggung dapat
juga membeli aswransi tambahan
(rider) bernama SMile Scholurship
yang dibek melal unidlink.

en il Tsite MNC Life,

asuransi
salal satu produk unggulan dari anak
usaha Bank BNI ini.

Sermnentara ite Prodential
Indonesia, di websitenya juga me-
nawarkan beberapa  produk perin-

ngan pendidikan, seperti PruCerah,
Prulink Edu Protection, dan Prulink
Syarich Edu Protection.

Sedanghkan i AKA  Mamdid
dalam situs resminya disebutkan ada
produk hernama  Asuransi Mandin
Perlindungan  Sejahters,  sebagal
sotuzl pedind

pernsahaan asumns milik Grup MNC
i menawarkan United Dana Skwa
se'huah produk asumnsi. pendidikan

ik dana

asuransi masa
depan anak. Sementara yang berbasis
syariah dinamakan Asoransi Mandid
Pelllndunsan Sejahiera Syariah, solusi

pendhllkan dan pestindungan asuaransi
dalam satn pakel.

Sementara Sequizs  Life, dalam
laman resminya menawarkan ada
3 jenis asvransi pendidikan yakni,
Sequis EduPlan Insurance, Sequis
Global - EduPlar  Insurance,  dan
Edn Plus. Ketiga produk tersebut

masing-

asumansi masa depan
anak syariah.

Manulite Indonesia, dalam laman
resminya disebuthan  menawarkan
sebuah produk asuransi pendidikan
bermama  Muonufife El

dalam mendapatkan produk asuransi
pendidikan,  beberapa  perisahaan
asoransi jiwa bekera sama dengan
platform  digital seperti insaramce

techrology (insurrecty.
Salah satunya Marketploce PT
Lifepal  Technologies TInlonesia

(litepal) dalam laman resminya tampak
memasarkan  prodek asuransi pen-
didikan dar tiga penmsahaan asuransi
multinasional  yakni,  Prudential
Indonesia, AXA Mandid, dan Mambife
Indonesia. Konsumen dapat secara lang-
sung membeli produk yang diinginkan
myelahui website Lifepal.

Dvsebutkan pula plagforst ini
memberi bantuan Kaim bagi yang
membell  polis  asoransl  melalsl
pernsahaan  tersebut. Dan untuk
menarik calon pelanggan, saat artikel
ini ditulis sedang ada promosi yang
menberikan diskon hingga 25 persen
dan cicilan o persen.

Silakan para orang tua memnilih
produk asuransi pendld'kan sebagai

Protector, sebuah proteksi dan peren-
canaan kevangan bagl s buah hati,
Saal ini, seiring dengan  per-
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kemb teknobogl  yang  terus

plember 2021 01

suatn dengan
secara cermat, hati-hati, dan teliti
weituk disesuaikan dengan kebutubhan
masa depan putra-putrinya. ® Walgu
Widinatuti
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Asuransi asing masih menguasai industri asuransi jiwa

Selvi Mayasari

JAKARTA. Industri asuransi
Jjiwa terus hertumbuh. Berda-
sarkan data Asosiasi Asuransi
Jiwa Indonesia (AAJD) per Se-
mester [-2021, total pendapat-
an mengalami pertumbuhan
sebesar 64,1% menjadi
Rp 119,74 triliun.

Secara umum pasar asuran-
si jiwa masih dikuasai oleh
asing atau dikenal dengan
perusahaan joinl venture.
Namun asuransi lokal terus
mengejar ketertinggalannya.

Secara jumlah masih dido-
minasi oleh perusahaan na-
sional dengan 38 perusahaan
berbanding 22 yang merupa-
kan perusahaan asing. "Na-
mun dari sisi aset, ekuitas, to-
tal pendapatan premi maupun
Jjumlah tertanggung, perusa-
haan joinl venture lebih do-
minan jika dibandingkan de-
ngan perusahaan nasional,"
ujar Togar Pasaribu, Direktur
Eksekutif AAJT kepada KON-
TAN, Kamis (30/9).

Industri asuransi jiwa sen-
diri masih dikuasai oleh bebe-
rapa perusahaan misalnya PT
Prudential Life Assurance, PT
Asuransi Simas Jiwa, selanjut-
nya PT Asuransi Allianz Life
Indonesia, PT AIA Financial
dan dilanjutkan PT Axa Man-
diri Financial Services.

Lalu masuknya [FG Llfe di
bisnis asuransi jiwa memang

bisa menjadi salah satu pema-
in besar. Meski belum ada
data berapa perkiraan pasar
dari IFG Life, Togar berharap,
keberadaan [FG sendiri dapat
membuat iklim industri asu-
ransi jiwa semakin kompetitif
dan berkembang,.

Kebijakan strategis

Salah satu pemain lokal
yang terus meningkatkan ki-
nerja adalah PT Asuransi BRI
Life. "Di BRI Life sendiri, kami
baru bisa melayani sekitar 12
Jjuta pemegang polis perorang-
an dari sekitar puluhan juta
nasabah Bank BRI," kata Iwan
Pasila, Direktur Utama BRI
Life. Makanya menurutnya,
pangsa pasar mereka masih

besar ditambah literasi asu-
ransi masyarakat yang me-
mang masih rendah.

Sampai dengan Agustus
2021, pendapatan premi BRI
Life mencapai Rp 4,41 triliun,
tumbuh 10% yoy. Hasil inves-
tasi portofolio non unitlink
sampai dengan Agustus 2021
mencapai Rp 544 miliar, tum-
buh 59% yoy.

PT BNI Life Insurance juga
terus menginear pasar asuran-
si jiwa. "Kami melakukan be-
berapa kebijakan strategis
dan inisiatif selama masa pan-
dem," ujar GM of Corsec, Le-
gal & Corvcoman BNI Life, Arry
Herwindo. Hingga Agustus
2021 lalu, total pendapatan
premi BNI Life mencapai
Rp 2,95 triliun. [ ]

Sepuluh Besar Perusahaan Asuransi Jiwa
Berdasarkan Pendapatan Premi (rp triiun)

e Yo

PT Asuransi Simas Jiwa 8,23 104 12.68%
PT Prudential Life Assurance 10,39 10,01 -3,66%
PT Asuransi Allianz Life Indonesia 6,31 946  4992%
PT Capital Lie Indoresia 306 705 13366%
PT AIA Financial 5,84 6,82 16,78%
PT Indolife Pensiontama - 3,56 6,74 89":]3 %
PT Asuransi liwa Manulife Indonesia 36 545 5139%
PT Axa Mandiri Financial Services 45 5,39 19,78%
PT Asuransi BRI Life 2,72 318 16,91%
PT BNI Life Insurance 25 2,18 -12,8%

Sumber. Laporan Keuangan Perusahaan, Peringkat Market Leaders Versi Media Asuransi




Judul

Asuransi Genjot Premi Dengan Produk Baru

Nama Media Insight.kontan.co.id

Newstrend

Produk — produk Baru Asuransi Jiwa & Kesehatan

Halaman/URL https://insight.kontan.co.id/news/asuransi-genjot-premi-

dengan-produk-baru

Tanggal Berita 2021-09-30

Sentimen

Netral

Asuransi Genjot Premi dengan Produk Baru

Kamis, 30 September 2021 | 08:05 WIB

KONTANIE aro|us Agus Wallyo

Reporter: Adrianus Octaviano | Editor: Lamgiat Siringoringo

KONTAN.CO.ID - JAKARTA. Menggenjot premi, perusahaan asuransi jiwa gencar meluncurkan produk
baru. Harapan industri produk baru ini bisa menambah pundi premi mereka.

Misalnya, Sun Life Indonesia juga memperkenalkan proteksi kesehatan baru. Presiden Direktur Sun
Life Indonesia, Elin Waty mengklaim bahwa kehadiran produk baru bernama Si Bijak dapat menjadi
pilihan memenuhi kebutuhan perlindungan asuransi jangka panjang. "Kami berharap, generasi muda
tidak lagi menunda memulai perencanaan keuangan masa depan,” ujar Elin, kemarin.

Ini Artikel Spesial

Berlangganan sekarang untuk mendapatkan informasi yang lebih

mendalam.
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Berita Terkait INDUSTRY.co.id - Jakarta - Penyakit jantung seringkall
diasasiasikan sebagai penyakitnya orang tua. Padahal saat ini
tren penyakit jantung pada anak muda terus meningkat dan data
World Heart Federation mencatat penyakit ini sebagai penyakit

M pembunuh nomor satw di dunia. Penyakit Ini seringkall disebut
WIKA KON Kuasal sebagal “silent killer* karena dapat menyerang secara tiba-tiba.
10D Pessen Saham
Produsen Sepeda .
Motar Listrik Gesits  Berdasarkan data Riset Kesehatan Dasar (Riskesdas), setidaknya

15 dari 1.000 orang atau sekitar 2.7 juta penduduk di Indanesia

Blkin Banggal WIKA  menderita penyakit jantung. Penyakit jantung juga termasuk
g‘:’;::f::;f 800 Halam salah satu dari Penyakit Tidak Menular (PTM) yang
Otomatif Karys Ansk  MeNurUt data Kementerian PPN/Bappenas pada tahun 2019,
Bangsa ke Thailand terdapat tren pergeseran pola yang dahulu lebih sering dialami
kelompok usia lanjut namun sekarang sudah mulal mengancam
kelompok usia muda dengan kualitas kesehatan yang rendah

Bikin Nyali Negara
Negara Asia Ciul
Erick Targetkan Bursa

Indonesia Aajai Asia  Tren tersebut diperkirakan akan terus
Tenggerm pandemi yang masih berlangsung hingga saat ini. Salah satu
aktivitas adanya
pembatasan sosial, sehingga meningkatkan risiko terkena penyakit Jantung. Selain iy,
perawatan layanan kesehatan

karena khawati tertular COVID-19.

Selain . penyakit yang besar untuk
pengobatan. Untuk melakukan pengobatan, pasien perlu mengeluarkan biaya yang
tinggl dalam jangka waktu yang ingga tidak jarang harus i

tabungan atau sampai berhutang

Mengingat penyakit jantung dapat mengancam nyawa. maka ada baiknya setiap orang
perlu mulai mempertimbangian gaya hidup sehat untuk menghindari penyakit ini
Diperkirakan 80% risiko penyakit jantung dapat dicegah melalui perubahan gaya hidup.

“Tidak ada kata terlambat untuk melakukan perubahan, memulal sekarang lebih balk
daripada tidak pernah memulal sama sekall. Tindakan pencegahan dini adalah
perlindungan tesbaik tethadap serangan jantung” ujar Dr Seth Martin, Ahll Kardiologi
yang dikutip INDUSTRY co.id, Kamis (30/9/2021),

Menurut Dr Seth Martin. salah satu cara paling ampuh untuk mencegah serangan
Jantung adalah menjadi bukan perokok. *Jika Anda belum pemah merokok, jantung
Anta mungkin berada dalam posisi yang lebih sehat dibandingkan seseorang yang
merokok” tambahnya

Selain ftu, mengatur pola makan, aktif bergerak dan berolahraga serta menghindarl
stress adalah langkah selanjutnya menuju hidup sehat dan bebas penyakit jantung.

“Mellhat mahainya biaya pengobatan serta bahaya yang ditimbulkan oleh penyakit
Jantung, seharusnya masyarakat tersadar untuk lebih pedull terhadap kesehatan tubuh
Selain menjaga kesehatan, sebaiknya kita juga mempersiapkan dif untuk kemungkinan
terburuk. Salah satu cara yang dapat dilakukan adalah dengan memproteksi diri
menggunakan asuransi kesehatan,” ucap Marco Japutia, Head of Health Business.
Allianz Life Indonesia.

Salah satu solusi perfind diri yang patut Allianz Indonesia
dengan Hospital & Surgical Care Premier Plus (HSCPP) yang merupakan asurans|
kesehatan tambahan individu dengan beragam manfaat tambahan. Produk ini
memberikan manfaat pembayaran biaya perawatan rumah sakit sesual tagihan

Pilihan plan yang bisa diambil juga beragam, mulai dari plan rawat inap hanya di
Indonesia, maupun sampai rawat inap di luar negeri di mana pembayaran bisa dilakukan
dengan fitur cashless. Produk Ini juga memiliki fitur Altemative Inpatient Care yang

Nasabah untuk inap di rumah sendir, yang
‘sangat berguna di tengah pandemi Covid-19 saat ini,

Untuk melengkapl mantaat rawat inap, Hospital & Surgical Care Premier Plus juga
memiliki manfaat rawat [alan dengan fitur fitur baru seperti pengobatan tradisional,
konsultasi terapi kesehatan mental, disertal juga dengan layanan tanya dokier dan tebus
obat online yang dapat dilakukan kapan saja dan dimana saja

“Asuransi kesehatan itu perlu untuk menanggulangl biaya berobat yang tinggl saat
melakukan perawatan di rumah sakit. Dalam hal operast jantung misalnya, asuransi
kesehatan dapat mengcover biaya-biaya besar seperti, biaya kamar, biaya bedah. biaya
dokter spesialis, biaya pengobatan, dan biaya ICU bila diperlukar” tutup Marco.
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Olen - Hoppy Amanda Amalia / PYA

Jakarta, Beritasatu.com - Penyakit jantung seringkali diasosiasikan sebagai penyakit
yang dialami orang tua Padahal, sast ini tren penyakit jantung pada anak muda terus

meningkat. Bahkan, data World Heart Federation mencatat penyakit ini sebagai penyakit

mor satu di dunia, dan kerapkali disebut sebagai silent killer karena dapat
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Terlepas dari memproteksi diri dengan asuransi, mengingat penyakit jantung dapat

mengancam nyawa, maks ada baiknya setiap orang perlu mulsi mempertimbangkan

gaya hidui

sehat untuk menghindari penyakit ini. Diperkirakan 80%

iko penyakit

jantung dapat dicegah melalui perubahan gaya hidup.

“Tidak ada kata terlambat untuk melakukan perubahan, memulai sekarang lebih baik

daripada tidak pernah memulai sama sekali Tindakan pencegahan dini adalah
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Surgical Care
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“Asuransi kesehatan itu perlu untuk menanggulangi biaya berobat yang tinggi saat

melakukan perawatan di rumah sakit. Dalam hal operasi jantung misalnya, asuransi

eperti, biaya kamar, biaya bedah, biaya
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Berita Terkait INDUSTRY.co.id - Jakarta - Pelanggan atau konsumen memainkan
peran yang penting dalam perkembangan ekonomi negara,
khususnya di masa pandemi. Dengan demikian, peranan
konsumen sepatutnya sejalan dengan meningkatnya kecerdasan
dalam berbelanja, sehingga pengalaman membell semakin

WIKA KON Kuasai  terintegrasi
100 Persen Saham

Produsen Sepeda

Motor Listrk Gesks  Selak pandemi, kecenderungan masyarakat untuk berbelanja

melalul platform digital semakin meningkat. Menurut laporan oleh
Bikin Banggal WIKA Hootsuite dan We Are Social bertajuk “Digital 20217, lebih dari B7%
(KON Ekepor 3990 pengguna intemet di Indonesta membeli beragam produk secara

Gtomotlf Karya Anak  Online pada beberapa bulan terakhir di penghujung tahun 2020
Bangsa ke Thailand  Hal ini dipermudah dengan berbagal perangkat elekironik, yang

penggunaanya pun meningkat tajam selama pandemi

Bikin byl N
Negara Asia
Erick Targetkan Bursa  Belanja online menawarkan proses pembelian barang yang lebih

Indonesia Rajal Asia  praktis, diskon menarik, hingga pembayaran atau transaksi yang
Tenggara Jauh lebih mudah. Hadimya platform pembayaran digital ikut serta

meningkatkan tren belanja online. Berdasarkan survey oleh Bank
Indonesia (BI), volume transaksi digital banking terus berkembang, yaitu tumbuh 42,47%
per tahun, mencapal 5536 juta transaksi pada Maret 2021

“Saat ini, belanja oniine menjadi pilihan tepat untuk memenuhi keperluan keluarga dan
pribadi. Selain praktis dan mudah, belanja online memungkinkan kita untuk melindungl
diri dan keluarga di masa pandemi ini karenz kita tidak perlu bepergian ke luar rumah
untuk mencar kebutunar’, jelas Karin Zulkamaen, Chief Marketing Officer Allianz Life
Indonesia yang dikutip INDUSTRY.co.id. Kamis (30/9/2021).

Namun, masih banyak masyarakat yang belum memahami betul cara berbelanja online
yang benar dan aman. Meningkatnya tren berbelanja online periu diiringi dengan
perllaku konsumen yang lebih cerdas saat membeli barang dan jasa, untuk menghingari
berbagai kerugian serta meningkatkan literasi terhadap platform digital

Dalam mewujudkan kecerdasan berbelanja onfine, konsumen periu mewaspadai tipuan
Melalul kanal Youtube Teknobie, oniine business expert Michael Sugiharto menyatakan
bahwa konsumen seharusnya tidak mudah percaya dengan harga yang terlalu murah

Michael menyarankan untuk membandingkan harga dengan lapak lainnya, pastikan
tidak jauh berbeda. Selanjutnya, perhatikan perilaku penjual. Jika berniat menipu.
biasanya penjual memaksa pembell untuk segera membayar. Pembeli juga dapat
memastikan jejak digital penjual, contohnya dengan pengecekan nomor rekening
penjual di situs milik Kominfo, cekrekening id

Di tengah kemudahan transaksi online saat ini, pembeli juga berkewajiban mewaspadai
ancaman kebocoran data. Pengamat T sekaligus CEQ & Chief Digital Forensic
Indonesia, Ruby Alamsyah, menyatakan bahwa kebocoran bisa terjadi akibat pihak
peladen atau pengguna

Selain pihak aplikasi, pangguna perlu mengamankan data dan akunnya. Ruby
menjelaskan bahwa pengguna sebaiknya mencari tahu jenis autentifikasi aplikasi yang
diunduh, menggunakan kata sandi yang tidak mudah dilacak, serta menghindari
pengunduhan aplikasi yang tidak resmi. Selanjutnya, sistem operasi aplikasi gadget dan
PC sebaiknya diperbarul secara berkala.

Sebagal perusahaan asuransi, Alllanz pun turut mendukung mudahnya transaksi secara
anline gan digital bagi para nasabahnya. Berdasarkan studi yang dilakukan oleh Bain &
Company di tahun 2020, pasca pandemi, ada tiga hal yang menjadi faktor utama dalam
memilin dan membell produk asurans, yaitu harga, skses, serta fleksibilitas untuk
memilin produk yang sesual dengan kebutuhan dan daya bell nasabah

Untuk itu, Allianz menghadirkan DpimAll, portal distribusi asuransi digital yang
menyediaksn berbagai pilihan produk. salah satunys yaitu Asuransi Kesehatan.

Selain memberikan kenyamanan bagi nasabah untuk melkukan transaksi secara
online, OptimAll juga telah tersertifikasi ISO 27001: 2013 yang berarti calon nasabah
tidak perlu khawatr ierhadap keamanan data mereka

Seluruh proses registrasi dilakukan dengan e-form dan dokumen pendukung cukup
disertakan dalam bentuk elektronik berupa foto. Polis dikirimkan dalam bentuk
elektronik melalul e-mall, Proses kiaim dapat dilakukan secara online melalul website
atau aplikasi Allianz eAZy Connect

“Allianz Indonesia berkomitmen untuk asuransi kepada lebih
banyak lagi masyarakat Indonesia. Untuk itu, inovasi produk dan layanan terus dilakukan
rbalk bagi nasabah salah satunya lewat berbagal
layanan digital yang di antaranya adalah OptimAll, portal layanan nasabah eAZy Connect
yang an p polis i mana saja dan kapan
saja, serta aplikasi Allianz Smart Point yang merupakan program loyalty sebagai bentuk
apresiasi untuk nasabah dari ragam transaksi online yang telah dilakukan. ujar Karin

Dengan meningkainya tren belanja online, komitmen untuk menjaga kualitas produk dan
Iayanan lewat berbagal Inovasi semakin penting untuk diprioritaskan oleh sektor bisnis
Namun, tidak hanya itu, pelanggan juga memiliki peran aktif yang krusial untuk
mendorong sektor bisnis dalam memberikan produk dan layanan terbalk. Maka dari itu,
kecerdasan dalam berbelanja, Knususnya secara online, harus semakin dijunjung tinggi.
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Direktur Allianz Indonesia Jelaskan Fasilitas
Isoman Sehat Dalam Webinar Customer Day 2021

lianz Indonesia menggelar webinsr series dengan

topik “Pencegahan dan Penanganan Covid-12 pada

Pasien Komorbed” untuk nasabah dan masyarakat
urnum, Webinar ini menupakan rangkalan dari program Cin-
tai Keluarga & Cintai Bumi yang diselenggarakan oleh Alli-
anz Indonesia. Kegiatan ini sebagal apresiasi kepada nasa-
bah, khwsusmya dalarm menyambut Har Pelanggan dan Hari
Asurang selama bulan September dan Okiober 2021, Fro-
gram ini mengadi momentum untuk mengapresiasi nasabah
yang telah mempercayakan Allianz Indonesia dalam meme-
nuhi beragam kebutuhan perlindunganeya.

Dian Ekawati Head of Customer Relationship
Manag Allianz Indonesia memaparkan mengenal
program Cintai Keluanga & Cintai Burni. "Meskipun masa
pandernl  belurm  berakhin  tidak  memyunatkan  Alllanz
Indonesia dalam menunjulkkan komitmen untul memberikan
perlindungan dan layanan prima kepada rasabah. Hal ini
bentuk dukurgan Allianz Indonesia terhadap nasabah untuk
memberkan cinta kepada keluarga melalul perindungan
asuransi,’ kata Dian.

Selain ity, lanjutl Dian, yang tak kalah penting adalah
rasa cinta ferhadap bumi sebagai tempat tinggal kita.
“Kari mengajak nasabah untuk mendukung kelestarian
bumi  dengan  mengurangi  konsumsi  kertas  dan
merraksimalkan korespondensd elektronik, serta layvanan
dar transaksi digital di Alllanz, Setiap satu polis elektronik
yang diterbitkan, Allianz akan menyumbangkan 1 pohon
uniuk kelestarlan bumi tercinta)” paparnya.

Topik dalam webinar kali ini membenkan edukasi
bagaimana upaya paslen komorbid umtuk mencegah
efek Covid-19 yang lebih berat, serta bagaimana
penanganannys apablla sudah terpapar virus tersebut.
Allianz  menghadirkan drVito A. SpIP(K),
FIHA yang wajahnya tak asing lagi dilayar televisi serla
dimedia sosial karena aktif memberikan informasi seputar
kesehatan diberbagal platform,

"Agar kita dapat bertahan melewati pandersi ini, selain
menjalankan grotokol kesehatan juga pedu mengendalikan
komarbid, Kemorkid dapat menjadi sebuah bom waktu
apabila tidak dideteksi sejak dini. Efek yang timbul dani
pasien komorbid akan lebih parah dan berdampak pada

fungsi organ secara jangka panjang. Uniuk mencegah
risiko lebih parah maka lakukan pencegshan dengan
mendeteksi komorbid sefak dinl serfa menerapkan
pola hidup yang baik dam memnsngani efeknya dengan
mengobati,’ ujar dr, Vite,

Allianz senantiasa menyediakan produk dan layanan
terbalk bagl nasabah, Dalam mendubung penangaran
Cowvid-19, Allianz memberikan manfaat  perdindungan
khusus untuk nasabah asuransl kesehatan peroramgan
dalam program ISCMAN Sehat. ISOMAMN Sehat bagi
nasabah vang terkonfirmasi positif Covid-19 dengan
kondisi ringan dan tanpa gejala.

Mantimya pasien soman inl akan diberkan paket [solas]
mandiri yang terdid dari obat (antibiotik, antivirus, dan
paracetamaol), vitamin, serta suplemen yang dibutuhkan
selama  isolasl  mandiri  Allianz  juga  memberikan
thermometer, oximeter, dan masker medis sebagai fasilitas
pendukung, Paket isoman ini akan dikidmkan melald jasa
kurir Go-send atau INE YES agar dapat langsung diterima
oleh pasien segera setelah dikidmkan dar Halodoe,

Pasien isoman juga diberikan layanan konsultasi secars
gratis dengan dokter pribadl dari Halodoc selama 14 harl
masa isolasi mandiri. Dokter dar Halodoe akan melakukan
monitoring secara berkala terkait kondisi pasien selama
isolasi mandii dan pasien dapat terus berkorsultasi
selama perode monitoring berlangsung,

Karin Zulkamaen, Direktur & Chief Marketing
Officer Allianz Lite Indonesia menambahkan mengenai
program perlindungan tambahan terkait Covid-13 bagl
nasabah, "Banyak keluarga khawatic akan tersedia atsu
tidaknya fasilitas kesehatan bagl pasien Covid-19. Untuk
itu Allianz Indonesia memperluas manfaat pedindungan
khusus untuk nasabah Asurans Kesehatan perorangan,
dengan program ISOMAN Sehat)’ jelasnya.

Dengan adanya program ind, lanjul Karin, nasabah tidak
perlu cemas apabila harus menjalani isolasi mandini di
Tasilitas bukan numah sakit, ataw di remah sendid. “Hadimya
program ISOMAN Sehat ind
menjadi bukti kepedulian
Alliare  Indonesia  untuk

bersama-sama  menakan h i
laju penyebaran Covid-19 | 2 |
di  Indonesia  dengan | !

membantu lebih banyak |
pasien  yang sembuh |
lewal dukungan program ||' vty
ISOMAN Sehat ini® tutup

Karin
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Allianz Life Sosialisasikan Fitur Wakaf

PT Asuransi Allanz Life Indonesia (Alhanz Life)
tengah menggalakkan kembaki fitur wakaf yang sudah
diperkenalkan kepada masyarakat sejak 2010. Fitur
inl masih memiliki peluang dan potensi besar untuk
dikembangkan terutama saat ini ketika makin banyak
masyarakat vang perhn aswransl, Head of Sharia
Murketing & Business Support Allianz Life Indonesia,
Hemdra  Gunawan, mengatakan babhwa masih perin
dilakukan sosialisast dan lterasi vang lebih massil lagi
kepada masvarakal mengenal asuransi syariah untuk
dapat memanfaatkan fiter wakaf vang ada di produk
asuransi jiwa Allianz Syariah.

“Wakat itn memiliki manfaat lebih hagi pemegang
polis asuransi syarah karena bukan hanva bermanfaal
hagi dirinya sendiri,” ungkapnya dalam Media Workshop
Allianz Indonesia berterna Mengenal Wakad pada Manfaad
Asuransi Syariah’ secara virtual, (3/8). 8 Wiek
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Premi Astra Life Semester /2021

Tumbuh 78 Persen

PT Asurans Jiwa Astra (Astra Life) terus melanjutkan
kinerja positif di semester 1/2021 dengan mencatatkan
peningkatan angka gross wrimen  premium (GWE)
mencapal Bp2.8 triiun atan memngkat 78 persen dari
periode vang sama di tahun 2oz, Dan sisi jumlah
tertangsung, Astra Life mengalami kenaikan sehanyak 17
persen jadi Jebil dar 2.3 juta tertangging. Pencapaian ind
sejalan dengan pertombuhban industri asuransi jiwa vang
dilimpun tumbah 18,35 persen feer on e (voyd Jun
2021 di angka Rpa1,1 triliun.

"Hal ini membuat Eami optimistis mampu mencapai
pertumbuhan kinerja yang baik selain tentunyva hasil kerja
keras dari seluruh inzan Astra Life atau Life Lovers,” kata
Presiden Direktur Astra Life, Windawati Tjahjadi, dalam
keterangan tertuliznya, 19 Agustus 2021 8 Ken
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Astra Life dan Permata Bank Optimalkan
Layanan Digital

sinarharapan.id- Pandemi yang telah berjalan hampir dua
tahun ini tentu berdampak kepada cita-cita, serta mimpi yang
telah dibangun

Pandemi ini juga membuat masyarakat semakin sadar akan
perlindungan diri mengingat akan adanya potensi risiko yang
sewaktu-waktu dapat terjadi. Tanggung jawab akan
penyediaan perlindungan jiwa dan kesehatan tersebut
mendorang kerjasama antara PermataBank dan Astra Life
melalui penyediaan layanan asuransi jiwa dan kesehatan di
aplikasi PermataMobile X

Mengusung tema “Growing Up Without Money Issues”, Astra
Life dan PermataBank menggelar talkshow dalam acara
Wealth Wisdom 2021 yang digelar 18 September 2021, Pada
acara tersebut hadir sebagai pembicara Ancilla Lily (SVF, Head
of Bancassurance and Direct Business Astra Life), Morgen Gey
(publik figur), dan Dion Wiyoko (publik figur dan pengusahay
Diawali dengan cerita pengalaman Morgen Oey dan Dion
Wiyoko dalam membangun mimpi dari usia muda yang
banyak mengalami jatuh dan bangun dan bagaimana
perencanaan keuangan memegang peranan yang sangat
penting.

komitmen dalam pengaturan keuangan sangat dibutuhkan
untuk mencapai apa yang diimpikan. Pentingnya peran
proteks| kesehatan dan proteks! jiwa sangat dirasakan oleh
Morgen Oey dan juga Dion Wiyoko disetiap tahapan
kehidupan.

Ancilla Lily menjelaskan bahwa waktu yang tepat untuk
memiliki asuransi jiwa dan kesehatan adalah sejak seseorang
memiliki penghasilan, yang biasanya disertal dengan implan
atau financial goals seperti memiliki mobil, rumah,
berkeluarga, liburan, dan sebagainya. Asuransi melindungi
risiko finansial yang dapat terjadi dalam proses mencapai
impian-impian tersebut

“Banyak keuntungan yang dimiliki ketika memiliki asuransi
sedini mungkin, selain besaran premi yang lebih terjangkau,
pengeluaran belum terlalu besar, Kita bisa fokus untuk merain
financial goals kita, karena tenang apabila terjadi risiko seperti
jatwh sakit, ada asuransi yang meng-cover sehingga pos-pc
investasi dan pos-pos keuangan yang lain tidak terganggu
ujar Ancilla

Dengan perkembangan teknologi yang memberikan
kemudahan serta kenyamanan nasabah dalam mengakses
produk perlindungan memicu Astra Life dan PermataBa
untuk giat mengembangkan produk-produk asuransi se:
digital

Fokus pada kemudahan, layanan Ini bertujuan memberikan
pemahaman dan mendorong masyarakat untuk memiliki
perencanaan yang baik, Urusan tenang jadi gampang, layanan
Astra Life hadir di PermataMobile X hadir dengan proses
pengajuan asuransi selama 5 (lima) menit,

Tingkat mobilitas yang tinggi dan kurangnya informasi
menjadi kendala bagi masyarakat untuk memiliki asuransi.
bancassurance dari Astra Life dan PermataBank menjadi
solusi bagi mereka yang memiliki waktu terbatas.

E-Bancassurance dalam super apps Permata Mabile X ini
menawarkan lima produk asuransi jiwa sesual dengan
kebutuhan lintas generasi yakni

AVA IPlan Protection: asuransi jiwa dengan premi berkala
untuk perlindungan jiwa dan dana tahapan;

AVA iSave Protection: asuransi jiwa dengan premi berkala
untuk perlindungan jiwa dan cacar total tetap, serta
memberikan manfaat pengembalian premi di akhir masa
asuransi

AVA iPro Proteksi Dini: asuransi jiwa untuk perlindungan
terhadap risiko penyakit kritis tahap awal dan tahap lanjut,
meninggal dunia serta memberikan manfaat pengembalian
premi di akhir masa asuransi;

AVA Proteksi Tangguh: asuransi jiwa untuk perlindungan
terhadap risiko meninggal dunia karena kece i
penggantian biaya rawat jalan darurat akibat kecelakaan se
santunan duka, sehingga memberikan rasa aman bagi
generasi milenial dengan aktivitas yang padat;

AVA iFamily Protection: asuransi jiwa dan kesehatan dengan
\gga Rp 1,5 juta per-hari dengan fitur
opsi pengembalian premi 100% melalui proses digital yang
Inovatif di aplikasl PermataMobile X.

Produk ini memberikan Manfaat Meninggal Dunia akibat sakit
dan kecelakaan, Santunan Rawat Inap termasuk ICU, serta
Manfaat Penggantian Biaya Rawat Jalan Darurat. Produk ini
juga memberikan fasilitas 1 polis untuk 1 keluarga, dengan
diskon premi hingga 20%.

Hadirnya fitur E-Bancassurance dalam PermataMobile X
diharapkan dapat lebih mendekatkan layanan asuransi jiwa
dalam genggaman nasabah

Pengajuan yang praktis, premi yang
terjangkau, benefit lengkap, dan proses singkat sampai
dengan e-polis yang dikirim melalui email nasabah
merupakan merupakan keunggulan dari fitur E
Bancassurance di aplikasi PermataMobile X
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Teknologi untuk Industri
Keuangan
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VYMO

Dok, Vymo

JAKARTA, INFOBRAND.ID - Vymo, perusahaan yang berkantor pusat di
San-Francisco serta menawarakan platform akselerasi penjualan dan telah
menjadi pilihan dari berbagai lembaga keuangan terkemuka di Asia, hari ini
mengumumkan komitmennya di Indonesia dengan tim dan teknologi lokal
yang ahli di industri keuangan.

Vymo turut mengumumkan perusahaannya telah dipilih oleh AIA Indonesia
(PT AIA Financial) untuk mengimplementasikan remote sales distribusi
platform pertama untuk meningkatkan profitabilitas bisnis perusahaan.
Kedua inisiatif ini datang pada waktu yang tepat bagi Vymo, di mana
perusahaan sedang dalam tahap percepatan strategi pertumbuhannya di
Indonesia.

Melalui kemitraannya dengan PT AIA Financial, Vymo akan
memperkenalkan solusinya untuk melayani lebih dari 7.000 tenaga
pemasar dan manajer AlA di Indonesia, dalam upaya meningkatkan
kinerja dan produktivitas penjualan PT AlA Financial. Kerja sama ini juga
mengkonfirmasi hadirnya Vymo di Indonesia untuk melayani industri
keuangan dan juga pasar Fintech yang berkembang pesat ; yang bertujuan
untuk melayani para sales personel garis depan, manajer penjualan, dan
pemimpin bisnis melalui layanannya.

Menanggapi strategi di Indonesia, Rajesh Sabhlok, Managing Director -
Asia Pasifik dari Vymao mengatakan, "Kami sangat senang menyambut AlA
Indonesia ke dalam daftar klien kami yang berkembang pesat di Indonesia
Berbagai aplikasi customer-facing telah berubah dengan cepat menjadi
lebih intuitif dan handal di era digital saat ini. Namun, hingga saat ini, para
tenaga kerja asuransi di Indonesia masih mengandalkan sistem-sistem
turunan yang rumit untuk kegiatan sehari-hari. Solusi yang diberikan oleh
Vymo melalui kemitraan ini akan secara drastis meningkatkan efisiensi
remote sales tim AlA Indonesia,”

Didukung oleh fitur Sales Excellence Cloud milik Vymo, tim AlA dapat
merekam aktivitas penjualan dan interaksi yang terjadi secara otomatis; di
mana akan menghilangkan kewajiban dari para tenaga penjualan untuk
memperbarui sistem catatan mereka secara manual setiap harinya.
Manajer juga akan mendapatkan visibilitas end-to-end pada kinerja tim
mereka secara real-time melalui platform Vymeo tersebut.

Sales Excellence Cloud dapat diakses cleh tim manajemen untuk
mengidentifikasi perilaku keterlibatan tertentu yang dapat mempengaruhi
kinerja penjualan. Secara keseluruhan, kerja sama ini akan meningkatkan
produktivitas penjualan dan memberdayakan tim penjualan AIA guna
menghubungkan aktivitas pendukung penjualan dengan hasil revenue
perusahaan.
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Asuransi Bantu Tingkatkan Kualitas Work
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Berita Terkait INDUSTRY.co.id - Jakarta- Setelah sukses mengadakan IG Live
S sesi keduanya, kembali PT Asuransi Jiwa IFG (IFG Life) bersama
PT Solusi Finansialku Indonesia (Finansialku.com)
menyelenggarakan Youtube Live yang bertajuk "Work Life Balance

L . Hacks!".

Ratu Goyang Patah

Anisa Bahar Acara yang dibawakan oleh Gracelia Caroline selaku moderator
Ramaikan Konser N )

Amal Malam Kasih kali ini mengundang bintang tamu spesial yakni Farid Azhar
Untukmu Nasution selaku PIt. Direktur Utama merangkap Direktur

. Keuangan & Investasi IFG Life, Robby Christy selaku head of
:A’::'(é:ﬂ;i';:?' Tiga advisor Finansialku dan Stephanie Hertanto seorang
Barengan Kunjungi Womenpreneur dan Content Creator.

Pabrik Wuling Motors
Nyobain Mobil Listrk  »pgapdemi sampai saat ini masih belum usai sehingga banyak
Ada Kredit Mesra! perusahaan_yéng menérapkan work from home atau l.)ekeua dari
Ridwan Kamil Pede rumah. Hal ini secara tidak langsung merubah gaya hidup dan
MampuTurunkan  pola hidup kita. Terlebih lagi secara tidak sadar pela hidup ini
ﬁ;‘é‘:ra Kemiskinandi b oy ubah perilaku kita menjadi konsumtif. Jadi jika dilihat dari
sisi risiko keuangan, diperlukan sebuah financial check up sebagai
upaya untuk menjaga kesehatan keuangan dan mengontrol pengeluaran kita" ujar Robby
Christy.

Lebih lanjut Robby menjelaskan banyak orang yang tidak menyadari jika pengeluarannya
lebih besar ketimbang pendapatannya. "Banyak dari kita yang tidak mau menunda
kesenangan. Padahal ketika pendapatan kita bertambah, seharusnya kita tetap dengan
gaya hidup yang sama namun menambah porsi investasi seperti tabungan, dana darurat
atau asuransi. Karena jika kita tidak mengelolanya kita dapatmengalami financial
insecure di dalam mengatur pendapatan dan pengeluaran kita” tambahnya.

Disisi lain, Stephanie menuturkan bahwa asuransi membantu tingkatkan kualitas work
life balance dalam memitigasi risiko. “Dari sisi seorang womenpreneur, work life balance
dapat kita terapkan asal kita dapat mengaturnya dengan baik. Karena yang tahu
batasan-batasannya seperti apa adalah kita sendiri. Asuransi juga sangat membantu
work life balance. Dengan mempunyai asuransi, tidak akan menganggu keuangan jika
sewaktu-waktu kita dihadapkan dengan penyakit yang tak terduga. Oleh karenanya kita
harus mengalokasikan pendapatan kita salah satunya ke asuransi” jelasnya.

"Di dalam kehidupan memang tidak pernah lepas dari risiko. Namun yang menjadi
pertanyaannya adalah apakah risiko tersebut ingin kita tanggung sendiri atau ada pihak
lain yang melindungi dari risiko? Perusahaan asuransi berdiri untuk melindungi dari
risiko tersebut. Tak hanya itu, perusahaan asuransi jugaharus tetap konsisten dalam
memberikan edukasi dan literasi kepada masyarakat akan pentingnya asuransi. Agen
asuransi hadir sebagai teman untuk mendengar dan mencari solusi atas permasalahan
keuangan masyarakat. Perusahaan asuransi juga harus menciptakan produk yang
benar-benar memproteksi yang dapat mengembalikan marwah asuransi. Oleh karena itu
IFG Life hadir sebagai perusahaan yang benar-benar memberikan layanan proteksi
sekaligus memberikan edukasi kepada masyarakat agar masyarakat pun dapat
mencapai financial freedom-nya” ungkap Farid Azhar.

Pada akhir sesi, Farid Azhar mengungkapkan bahwa untuk mendukung kegiatan
tersebut, IFG Life telah menyiapkan 21 kantor perwakilan yang tersebar di Indonesia
serta akan menawarkan produk asuransi berbasis proteksi mulai dari asuransi jiwa
kesehatan, pendidikan hingga asuransi untuk pensiun. IFG Life juga telah menyiapkan
hampir 1000 agen bersertifikasi untuk mendukung operasional perusahaan dan
menjadikan IFG Life sebagai perusahaan asuransi jiwa
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Sengkarut Asuransi Bumiputera, Ketua
MPR Minta Segera Diselesaikan

A araspati - detikNews

© O komentar sune £ W @

Folo.dok MPRR

Jakarta - Ketua MPR RI Bambang Scesatyo meminta Menteri Keuangan
dan Gubernur Bank Indonesia ikut bertanggung jawab teradap kineria
Dewan Komisianer (DK) OJK yang diilsinya lamban mengalasi kemelut
Asuransi Jiwa Bersema Bumiputers (AJBE). Sast
AJBB hanya sekitar Rp 7 triliun, sedangkan kewaj
pertangaungennya lebih kurang fp B0 triun

“Lebil kurang 7 juta pemegang polss AJBE yang tersebar di selurun
Indonasia manunagu pencairan polis mereka Dari mulai yang berprofesi
sebagai guru, petani, nelayan hingga karyawan BUMN. Jika masi
masing memiiki 2 anage, 21 jUta 0rang VARG Manunggu penyelesaian

sengiarut AJBB,” imbuh Bamsoet dalam keterangannya, Kamis P
(301812021)

Ketua DFR Rl ke-20 ini menia), pendekatan hukum yang saat ini tarjadi
antara OJK dan Badan Perwakian Anggota (BPA) AJBE seclah menjadi
modus DK OJK menghindar: penyelesaian AJBS  la mengatakan DK
QK tidak boien lari dar tanggung jawab karena akan dimintai
pertanggungiawanan walaupan sudah tdak lag) manjabat

ADVERTISEMENT

i
Baca juga. ¢
HNW Apresiasi Pendidikan Islam Terpadu di SMPIT Al )
Hikmah Depok

“Pacahal sejek Seplember 2019, World Bank (Bank Dunia) dalam
taporan Glabal Econamic Risks and Impiications for Indonesia, talan
memberixan catatan knusus toradap permasalahan AJBE. Bank Dunia
bafkan menyabutkan AJBB 1512 sebagai persahaan yang mungkin
tidak fikuid dan membirtuhkan perhatian segera {urgent) Namun, OJK
terkesan mengabaikannya * kata Bamsoet

B i

Don’t

#iantan Katua Komsi 11 DPR Rl yang membisang! Hukum dan
Keamanan ini menamoahkan, jauh sabslum Bank Dunia membarikan
penilaan, sengkarut teradap AJBE telan berlangsung sejak krisis
ekonomi 1998 Sejak pengawasan industr asuransi berada di Badan
Pengawas Pasar Modal dan Lembaga Keuangan (8apepam-LK) hingga
berganti ke tangan OJK_ sengkanut AJGE lidak juga bisa diselesaikan

"Ini menunjukkan ada yang salah dalam mekanisme pengawasar
lidak boleh main-main dalam melakukan pengawasan terhadap
kauangan yang mengeloia uang rakyat Jika sangkarut terhadzp AJGB
terus berlanjur, rakyat bisa jadi mempartanyakan untuk apa gunanya ada
QK. Karananya OJK harus menunjukkan kinerjanya agar desakan
pembubaran OJK tidak lagi lerdengar nyaring,” ujar Bamsoet




Judul Kapan Waktu yang Tepat Milenial Punya Asuransi Jiwa?

Nama Media Kompas.com

Newstrend Edukasi Calon Nasabah Asuransi Jiwa

Halaman/URL https://money.kompas.com/read/2021/09/30/134827326/ka
pan-waktu-yang-tepat-milenial-punya-asuransi-jiwa

Tanggal Berita 2021-09-30

Sentimen Netral

Kapan Waktu yang Tepat Milenial Punya Asuransi Jiwa?

Komge.c.com - 3TRI0ET, 138 Wil
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Fanuls Muhammas idris | Scttor Muhammad idris

JAKARTA, KDMPAS.com - Memiliki asurans mungkn sudzh mengade
pertimbangan bagi setiap arang, hesusnya unik mensia yvang sudah pumya
keszdaran akan pentingnya asuransi wituk menjamin masa depan.

Pertanyzannya sekarang, kapan walktu yang tepat ek membeli asurans=:
jiwa?

Saperti diketahul, asuransi jiwa digunakan s=hagai perimdungan finansial
akibat hilangnya l=mampuan mencari nafiah dar s=seomnp, bisa dissbalakan
karema cacat tetap total ataw kematian,

Dengan memiliki asuransi jiva, maka yang pertanggur-gan yarg akan keluar
dar pofis asurans jrwa yang Smilik - akan menjadi beka! bagi keluanga yang
ditinggaian.
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Lagi Bingung Pi
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Lagi Bingung Pin Rekea Dana? Cobein Tips Inl

Jakarta - PT Trimegah Assat Management maluncurkan kembali Reksa
Dana TRIM Kapital Plus sehubungan dengan perubahan fokus stratogi
portofolionya Reksa Dana Saham flagship yang duly diluncurkan pada
18 April 2008 selama ini berinvestasi pada saham-saham big, medium
dan small caps.

Reksa Dana yang memiliki Wjuan nvestasi untuk memberkan polensi
pertumbunan dalam jangka paniang ini akan melakukan perubahan

fokus strategi portofalio investasinys Hel ini diakukan sejalan dengan
Iren new economy yang akan menjadi primadona di masa mendatang

“TRIM Kapital Plus menempatkan portofolio sebanyak 80-100% pada
efek bersifat ekuitas, dan 0-20% pada efek bersifat utang dan instrumen
pasar uang,” jelas Direktur Utama Trimegah AM Antony Dirga, Rabu
(29/912021).

ADVERTISEMENT

TO RESUME CONTENT

Learn More

Baca juga:

4 Cara Cerdas Mengelola Finansial dan Membuat Uangmu
Tumbuh

Keputusan Trimegah AM melakukan perubahan fokus portofolio investasi
Reksa Dana TRIM Kapital Plus memiliki alasan yang sangat kuat
Menurut Anlony. polensi perlumbuhan ekenomi digilal Indonssia di masa
mendatang sangat besar

Bergabungnya beberapa pemain digital dan infrastruktur pendukungrya
i bursa efek selama salu dua lahun lerakhir adalah permulaan dari era
Sektor new economy yang akan terjadi di bursa saham Indonesia di
tahun-tahun yang akan datang.

Era ini sudah berjalan lebih dar beberapa dekade di negara-negara
maiu, di mana saham sektor taknologi dan digital sokarang sudah
merajai kapitalisasi pasar modal mereka. Tren yang sama akan terus
berlanjut di negara kita dengan adanya rencana [PO scjumiah
perusahaan digital di Bursa Efek indonesia

Halaman



Hal ini dapat menjadi katalis yang menggairahkan pasar modal kita dan
sekaligus menarik minat investor ritel maupun institusi, baik domestik
maupun asing untuk menambah investasinya di Pasar Modal Indonesia

"Kami melihat transformasi digital yang sedang dan akan terus
mendisrupsi ekonomi adalah suatu perubahan yang pasti terjadi. Kami
akan menangkap peluang tersebut dengan mengalokasikan portofolio
Reksa Dana TRIM Kapital Plus di saham-saham new economy dengan
porsi lebih dari 20%, yang kedepannya akan menjadi lebih besar sesuai
dengan perkembangan pasar. Tentunya seleksi saham berdasarkan
valuasi, fundamental serta momentum akan tetap menjadi prioritas
manajer investasi untuk memberikan imbal hasil yang optimal dan
tingkat risiko yang terukur pada Reksa Dana ini" jelas Anfony.

Reksa Dana TRIM Kapital Plus sejak awal diluncurkan hingga 31
Agustus 2021 telah mencetak pertumbuhan sebesar 266 19%, lebih
tinggi dibandingkan benchmarknya, yaitu IHSG sebesar 154, 17%* dalam
periode yang sama

ADVERTISEMENT

SCROLL TO RESUME CONTENT

Dengan perubahan alokasi saham pada portofolionya, Trimegah
berharap TRIM Kapital Plus dapat menghasilkan kinerja yang semakin
baik lagi. Reksa Dana ini juga dilengkapi dengan fitur asuransi jiwa
secara gratis dari Astra Life untuk seluruh pemilik unit penyertaan yang
memiliki saldo minimal Rp5 juta

Trimegah AM meyakini bahwa Reksa Dana TRIM Kapital Plus akan
menjadi pilihan yang tepat bagi investor ritel maupun institusi yang ingin
memiliki investasi dengan exposure ke saham-sahamnew economy, dan
ingin mendapatkan imbal hasil yang atraktif

Kata Antony, Trimegah AM menjalankan komitmen untuk terus
melakukan inovasi-inovasi produk sesuai perkembangan pasar yang
dapat membantu nasabah dalam mencapai tujuan finansialnya

Trimegah AM yang telah berpengalaman dalam mengelola Reksa Dana
secara profesional, menargetkan dana kelolaan pada TRIM Kapital Plus
di akhir tahun 2022 mencapai Rp 300-500 miliar. Reksa Dana ini dapat

dimiliki dengan minimum investasi sebesar Rp100.000

Halaman

o Tampilkan Semua
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Pentingnya Cegah Mis-selling Agar Terhindar
Polemik Unit Link

A

30 September 2021 14:00

SHARE | o o

Jakarta, CNBC Indonesia- Presiden Direktur PT Asuransi Jiwa Sinarmas MSIG Thk
(LIFE), Wianto Chen menilai positif rencana penerapan aturan kepemilikan single investor
identification (S1D) bagi nasabah Unit Link meskipun tidak menjamin nasabah memahami
terkait investasi dan fraud yang terjadi di produk Paydi.

Dimana terkait banyaknya polemik dalam produk unit link banyak disebabkan oleh
ketidaksesuaian penjualan (mis-selling) hingga fraud terkait penjualan yang tidak benar di
tengah rendahnya literasi nasabah terhadap produk asuransi yang dibeli. Sehingga saat ini
penting untuk mencegah mis-selling dalam penjualan dan nasabah memiliki pengetahuan soal
produk unit link.

Seperti apa upaya mencegah polemik produk unit link? Selengkapnya simak dialog Exist In
Exist dengan Presiden Direktur PT Asuransi Jiwa Sinarmas MSIG Thbk, Wianto Chen di Power
Lunch,CNBC Indonesia (Kamis, 30/09/2021)
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Ngotot Mau Beli Asuransi Unit Link? Hati-

e | @ O

Foto: Anao . Terta Seciars (CNBH

Scvwan Komissancr €K bidana Edukas: dan Perlindungan Kor
i Susioy

Jakarta, CNBEC Indonesia - Anggols Dewan Komisioner Oferilas Jasa
Keuangan (0JK) Bidana Edukasi dan Perlindungan Konsumen, Tirta
Segara mengingatkan agar masyarakal memahami dengarn benar
sebslum membeli praduk asuransi_ termasuk produk unit fink yang
berbalut investasi dan protokst

Hal ampaikan Tita merespons masalah pengaduan nasabah
asurans jiwa yang sering cisamparkan ke OJK lerkall progux asurans

Ol karana iy, OJK MSMINT S08r MEsyarakal memanam dengan
balk produk asUransi yang ditawarkan perusanasn asuransi dan bisa
meminta penjelasan kepada requiator bila boum memahami produk
tersebut

GrobFood

Tak hanya itu, nasabal juga hanya asal memberikan perselujuan landa

tangan bila fidak memahami polis yang ditawarkan

“Saya pesan, jangan tanda tangan sebelum Anda mengert. jangan
pura-pura tahu torus tanda tangan, jangan. Kalau Anda nggak ngert,
i waktu, boleh tanya kok ke OJK. " kalanya dalam acara virtual
Bulan Inklusi Keuangan Oktober 2021

Baca: Yuk Cek! OJK Beberkan Fakta-fakta Ekonomi RI Bangkit

Tirta mengusuikan, agar tidak terjadi masalah o) kemugian han,
nantina pembicaraan antara penjual dan calon permbel oS akan
dirckam guna Menjadi alat bk 40T Na3abah Sudan memanami benar
polis 1orSEbUL Tonlebin paa saal pancen, penjualan polis asuransi umt
ink , kini bisa diiskukan secara virtual

“Saya usul direkam biss menjadi pembuKtian Masyaraket jugs
@iperboienkan datang 0an tanya ke OJK jIka a0a SeSUSTU yang tdak
dipahami,” ungkapnys

Selsin itu, 0K juga mengimbau agar perusshasn asuransi di Indonesis
mengedepankan asas raNsparansl. SENiNAga, calon nasaban sudan

memahan) belul produk asurensi yang akan dibel.

Baca: Data Unit Link OJK Dibantah AAJI, Pengamat: inl Sinyal

Buruk!

“0JK mendorong Kepada DEISENGAN ASLIANS! yang Menjual produk

agar dijsleskan sejslas-jelasnya kapada konsumen " batsmys.

Seperi dikelahui, produk asuransi berbalul investas: yakn: unit link
menjadi serotan dalam beberapa wakiu terakhir lantaran data vang

disampaikan Oloritas Jasa Keuangan (OJK) Menunjukikan produk ink
banysk mendapstkan adusn nasabsh, sehinggs 0K aken meri
aturan galam bentuk Surat Edaran (SE) demi I6Din Mengatur proguk ini

Salah satu syarat pembelian yang lengah digodok adalah kepemilican
nemor lunggal investor atau Single Investor Identification (SID), ini
‘adalah nemor tunggal investor saham, reksa dana, dan obligasi

Pengamal asuransi Irvan Rahardjo. mengatakan banyaknya aduan atas
unitlink lerjed karena sebetulnya banyak salah persepsi delam
penjualan produk oleh agen asuransi jiwa Artinys masyaraket banyak
yang membeli produk unit link tanpa diecukast sacara penuh, termasuk
tisika dari produk ini

“Banyak agen itu bilang unit fink itu tabungan. celakanya lagi bilang [unit
ink ini] depasita Sorta membenkan praycksi yang aptimis (soal imbal
harsil atau relum] Lapi tidak digambarkan kermungkinan skenario
terburuknya. Serta sehagian hesar premi ftu unfuk pembayaran risiko.”
Jolasnya dalam Investime, GNIC Indonesia, Rabu (20/8/2021).
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0JK Sebut Stabilitas Sistem Keuangan
Domestik Masih Terjaga Baik

Merdeka.com - Otoritas Jasa Keuangan (OJK) menilal stabilitas sistem keuangan
masih terjaga baik, yang ditunjukkan dengan perbaikan fungsi intermediasi
domestik di tengah pemulihan perekonomian nasional yang terus berjalan. Hal itu
didukung dengan mulai terkendalinya pandemi dilkuti peningkatan aktivitas
perekonomian nasional.

“Namun demikian, perkembangan global masih perfu dicermati terutama tren
peningkatan inflasi akibat penyebaran varian Delta, pengetatan kebijakan moneter
global yang lebih cepat dari estimasi awal, serta dampak pengetatan regulasi di
Tiongkok," kata Deputi Komisioner Manajemen Strategis dan Logistik OJK Anto
Prabowo di Jakarta, dikutip Antara, Kamis (30/9).

Secara domestik, indikator-indikator sektor riil terpantau mulai menunjukkan
ya
positivity rate di tengah akselerasi program vaksinasi dan penegakan protokol

indikasi perbaikan seiring melandainya kasus baru COVID-19 dan menuri

kesehatan

Sementara itu, sektor eksternal masih melanjutkan kinerja yang solid pada Agustus
2021, sehingga mendorong perbalkan keseimbangan eksternal dan peningkatan

cadangan devisa,

Di tengah perkembangan tersebut, pasar keuangan domestik cenderung bergerak
melemah sejalan dengan pelemahan pasar keuangan global. Hingga 24 September
2021, IHSG tercatat melemah sebesar 0,1 persen (mid) ke level 6.145. Kendati

demikian, aliran dana nonresiden masih tercatat inflow sebesar Rp5.4 triliun (mtd).

Pasar surat berharga negara (SBN) secara month to date (mtd) juga terpantau
melemah dengan rerata imbal hasil atau yield SBN naik 5,6 bps di seluruh tenor.
Dukungan perbankan terhadap pembiayaan utang pemerintah tercatat masih

berlanjut dengan netinflow ke SBN tercatat tumbuh sebesar Rp119,1 triliun (ytd).

Di sektor perbankan, kredit pada Agustus 2021 tercatat tumbuh sebesar 1,16 persen
(yoy) atau 1,91 persen (ytd). Secara sektoral, kredit sektor rumah tangga
mencatatkan kenalkan terbesar secara bulanan (mtm) sebesar Rp4,8 triliun.
Sementara, dana pihak ketiga (DPK) tumbuh sebesar 8,81 persen (yoy) atau 5,91
persen (ytd).

Perbankan tercatat akomodatif dalam penyaluran kredit untuk mendukung produk
dan kemoditas berorientasi ekspor yang tumbuh sebesar 4,92 persen (yd), sehingga

turut mendorong surplus neraca perdagangan Indonesia.

Perbankan juga berkontribusi dalam pemulihan ekonomi nasional dengan terus
menurunkan suku bunganya. Suku bunga dasar kredit (SBDK] Agustus 2021 terus
menurun, seiring penurunan kompanen harga pokok dana dan biaya overhead
masing-masing sebesar 16 bps dan 10 bps. Penurunan SBDK telah diteruskan pada
penurunan suku bunga kredit ke level yang cukup kompetitif, antara lain suku bunga
kredit modal kerja yang telah turun di bawah level 9 persen ke level 892 persen.

Baca Selanjutnya: Sementara itu industri asuransi mencatatkan...

Halaman
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Sementara itu, industri asuransi mencatatkan penghimpunan premi asuransi pada
Agustus 2021 sebesar Rp20,9 triliun dengan rincian asuransi jiwa sebesar Rp13,6
triliun, asuransi umum dan reasuransi sebesar Rp7,3 triliun. Fintech P2P lending
pada Agustus 2021 mencatatkan outstanding pembiayaan sebesar Rp26,09 triliun
atau tumbuh sebesar 115,1 persen (yoy). Piutang perusahaan pembiayaan pada

Agustus 2021 masih terkontraksi sebesar 8,5 persen (yoy).

Di pasar modal, hingga 28 September 2021, jumlah penawaran umum yang
dilakukan emiten mencapai 134, dengan total nilai penghimpunan dana mencapai
Rp264,5 triliun. Dari jumlah penawaran umum tersebut, 37 di antaranya dilakukan
oleh emiten baru. Dalam pipeline saat ini terdapat 73 emiten yang akan melakukan

penawaran umum dengan total indikasi penawaran sebesar Rp35,72 triliun.

Sementara itu, profil risiko lembaga jasa keuangan pada Agustus 2021 masih relatif
terjaga dengan rasio NPL gross tercatat sebesar 3,35 persen (NPL net 1,08 persen).
Rasio nilai tukar perbankan dapat dijaga pada level yang rendah terkonfirmasi dari
rasio posisi devisa neto (PDN) Agustus 2021 sebesar 2,09 persen, jauh di bawah

ambang batas ketentuan sebesar 20 persen.

Di sisi lain, likuiditas berada pada level yang memadai. Rasio alat likuid/non-core
deposit dan alat likuid/DPK per Agustus 2021 terpantau masing-masing pada level
149,72 persen dan 32,67 persen, di atas ambang batas atau threshold masing-

masing sebesar 50 persen dan 10 persen.

Permodalan lembaga jasa keuangan sampai saat ini terjaga dengan pada level yang
memadai. Capital adequacy ratio (CAR) perbankan tercatat sebesar 24,41 persen.
Risk-based capital (RBC) industri asuransi jiwa dan asuransi umum masing-masing
tercatat sebesar 633,6 persen dan 336,8 persen, jauh di atas ambang batas
ketentuan sebesar 120 persen. Begitupun gearing ratio perusahaan pembiayaan

yang sebesar 1,96 kali, jauh di bawah batas maksimum 10 kali.

"OJK akan terus mendukung kebijakan pemerintah untuk mendorong sektor usaha
yang berdampak bagi pemulihan ekonomi nasional. OJK juga akan memperkuat
koordinasi dengan para stakeholder dalam rangka menjaga stabilitas sistem
keuangan khususnya dalam mengantisipasi risiko tapering di advanced economies,”

ujar Anto. [azz]
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Stabilitas sektor jasa keuangan terjaga, fungsi
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Mobil

Reporter: Dina Mirayanti Hutauruk | Editor: Yudho Winarto

KONTAN.CO.ID - JAKARTA. Otoritas Jasa Keuangan (OJK) menilai
stabilitas sistem keuangan masih terjaga, ditunjukkan dengan perbaikan
fungsi imtermediasi domestik di tengah pemulihan perekonomian nasional
yang terus berjalan. Hal ini didukung dengan mulai terkendalinya pandemi
diikuti peningkatan aktivitas perekonomian nasional

Namun, Deputi Komisioner Manajemen Strategis dan Logistik Anto
Prabowo mengatakan, perkembangan global masih perlu dicermati,
terutama tren peningkatan inflasi akibat penyebaran varian Delta,
pengetatan kebijakan moneter global yang lebih cepat dari estimasi awal,
serta dampak pengetatan regulasi di China.

Secara domestik, indikator-indikator sektor rill terpantau mulai
menunjukkan indikasi perbaikan seiring melandainya kasus baru Covid-19
dan menurunnya positivity rate di tengah akselerasi program vaksinasi dan
penegakan protokol kesehatan.

Sementara, sektor eksternal masih melanjutkan kinerja yang solid pada
Agustus 2021, sehingga mendorong perbaikan keseimbangan ekstemal
dan peningkatan cadangan devisa

Baca Juga: OJK: St

rjasa ke an masih terjaga di Agustus

*Di tengah perkembangan tersebut, pasar keuangan domestik cenderung
bergerak melemah sejalan dengan pelemahan pasar keuangan global, kata
Anto dalam kelerangan resminya, Kamis (30/9).

Hingga 24 September 2021, IHSG tercatat melemah sebesar 0,1% mid ke
level 6.145. Kendati demikian, aliran dana nonresiden masih tercatat inflow
sebesar Rp5,4 triliun mtd

Pasar SBN secara mid juga terpaniau melemah dengan rerala yield SBN
naik 5,6 bps di seluruh tenor. Support perbankan terhadap pembiayaan
utang pemerintah tercatal masih berlanjut dengan net inflow ke SBN
tercatat tumbuh sebesar Rp119,1 triliun ytd.

Di sektor perbankan, kredit pada bulan Agustus 2021 tercatat tumbuh
sebesar 1,16% yoy atau 1,91% ytd. Secara sektoral, kredit sektor rumah
tangga mencatatkan kenaikan terbesar secara mtm sebesar Rp4,8 tr
Sementara, Dana Pihak Ketiga (DPK) tumbuh sebesar 8,81% yoy atau 5,01%
yid

Perbankan tercatat akomodatif dalam penyaluran kredit untuk mendukung
produk dan komoditas berorientasi ekspor yang tumbuh sebesar 4.92% ytd,
sehingga turut mendorong surplus neraca perdagangan Indonesia

juga dalam ihan ekonomi nasional dengan
terus menurunkan suku bunganya. Suku Bunga Dasar Kredit Agustus 2021
terus menurun, seiring penurunan komponen harga pokok dana dan biaya
overhead masing-masing sebesar 16 bps dan 10 bps,

Selanjutnya »



Penurunan SBDK telah diteruskan pada penurunan suku bunga kredit ke
level yang cukup kompetitif, antara lain suku bunga kredit modal kerja yang
telah turun di bawah level 9,00% ke level 8,92%.

Industri asuransi mencatatkan penghimpunan premi asuransi pada Agustus ~ JA
2021 sebesar Rp20,9 triliun dengan rincian Asuransi Jiwa sebesar Rp13,6 -
triliun, Asuransi Umum dan Reasuransi sebesar Rp7,3 triliun.

1
ADVANCE

' PERINGATAN: .

Baca Juga: Diskon PPnBM diperpanjang, industri pembiayaan yakin kinerja
makin kencang

Fintech P2P lending pada Agustus 2021 mencatatkan outstanding '
pembiayaan sebesar Rp26,09 triliun atau tumbuh sebesar 115,1% yoy.

Piutang perusahaan pembiayaan pada Agustus 2021 masih terkontraksi
sebesar 8,5% yoy.

Di pasar modal, hingga 28 September 2021, jumlah penawaran umum yang
dilakukan emiten mencapai 134, dengan total nilai penghimpunan dana K
mencapai Rp264,5 triliun. Dari jumlah penawaran umum tersebut, 37 di
antaranya dilakukan oleh emiten baru

Dalam pipeline saat ini terdapat 73 emiten yang akan melakukan
penawaran umum dengan total indikasi penawaran sebesar Rp35,72 triliun.

Sementara itu, profil risiko lembaga jasa keuangan pada Agustus 2021
masih relatif terjaga dengan rasio NPL gross tercatat sebesar 3,35% (NPL
net: 1,08%).

Rasio nilai tukar perbankan dapat dijaga pada level yang rendah
terkonfirmasi dari rasio Posisi Devisa Neto (PDN) Agustus 2021 sebesar
2,09%, jauh di bawah ambang batas ketentuan sebesar 20%.

Sementara itu, likuiditas berada pada level yang memadai. Rasio alat
likuid/non- core deposit dan alat likuid/DPK per Agustus 2021 terpantau
masing-masing pada level 149,72% dan 32,67%, di atas threshold masing-
masing sebesar 50% dan 10%.

Baca Juga: BEI mencatat 3,7 juta single investor identification (SID) baru
di tahun ini

Permodalan lembaga jasa keuangan sampai saat ini terjaga dengan pada
level yang memadai. Capital Adequacy Ratio perbankan tercatat sebesar
24,41%.

Risk-Based Capital industri asuransi jiwa dan asuransi umum masing-
masing tercatat sebesar 633,6% dan 336,8%, jauh di atas ambang batas
ketentuan sebesar 120%. Begitupun gearing ratio perusahaan pembiayaan
yang sebesar 1,96 kali, jauh di bawah batas maksimum 10 kali.

"0JK akan terus mendukung kebijakan Pemerintah untuk mendorong sektor
usaha yang berdampak bagi pemulihan ekonomi nasional. 0JK juga akan
memperkuat koordinasi dengan para stakeholder dalam rangka menjaga
stabilitas sistem keuangan khususnya dalam mengantisipasi risiko tapering
di advanced economies,” pungkas Anto.
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Invostor Dady.

JAKARTA, investar.id - ¢
Keuangan masin teraga, ditunjukkan dengan perbaikan fungsi intermediasi
domestk @l tengan pemulinan PETEKCNOMIAN NASIoNaI yang 1erus beraian

oritas Jasa Keuangan (OJK) meniial stabiltas sistem

Hal inl —der

lan OJK dalal karta, Kamis (30/9/2021}

didukung dengan
perekonomian nasional Namun demikian perkembangan global masin perlu
dicermatl, terutama fren peningkatan inflasi akibat peny
pengetatan kebijakan maneter giobal yang lebih cepal dar estimast awal, serta
dampak pengetatan regulasi d Tiongkok

iai terkendalina pandemi dikull peningkatan a

ebaran varian Deita

‘Secara comestk, INGIKAGr-INAIKaION SEKLOF Fil 1erpantay mulal menunjukkan
InNOIKas! PErbaikan seifing metandainya K3sus Dari Covid-19 dan menurnnya
positity rate o tengah akselerasi program vaksinas| dan penegakan protokol
Kesehatan. Sementara ftu, sektor eksiemal masin melanjutkan kinera yang sohd
paca Agustus 2021, sehingga mendorong perbalkan keseimbangan eksternal
dan peningkatan cadangan devisa

Dilengah perkembangan lersebut, pasar keuangan domestik cenderung
bergerak melemah sejalan dengan pelemahan pasar keuangan giobal. Hingga
24 Seplember 2021, IHSG ECAIAN MEMAN SEHESAr 0,1% MId ke EVe1 6,145
Kenaati Gemikian, 3liran 020a NONESIIEN MAsin 1E1CAIA1 NMIow SEbesar RpS.4
trillun M1d. Pasar SBN Secara mid juga lerpantau meleman Gengan refata yieid
SEN nalk 5,6 bPS 4l SENIrUN 1EN0r. SYpPort perbankan
Utang PEMENNtaN 1EICataT Masin heranjut dengan N
TUMBUR sepesar AP119.1 iy

Di sektor perbankan. kredit pada bulan Agustus 2021 tercatal tumbuh sebesar
1.16% yoy atau 1.91% ytd Secara sektoral, kredd sektor rumah tangga
mencatatkan kenalkan terbesar secara mim sebesar Rpd 8 trilun. Sementara
Dana Pihak Ketiga (DPK) lumbuh sebesar 8.81% yoy atau 5.91% yld

Perbankan lercatat akomoaatf dalam penyaluran kredit untuk mendukung
PrOGUK 03N KOMOGIas DEroTientas! EKSPOT Yang tUMBUN SEDEsar 4 92% yid,
SeNingga Ut MENdDIoNg SUMpIuS NEraca perdagangan Indonesia. Ferbankan
Juga berkontribusi dalam pemuiihan ekonomi nasional dengan terus menurunkan
suky bunganya, Suky Bunga Dasar Kredit Agustus 2021 terus menurun, seining
penurunan komponen harga pokak dana dan biaya overnead masing-masing
sebesar 16 bps dan 10 bps. Penurunan SBDK tefah diteruskan pada penurunan
suku bunga kredit ke level yang cukup kompetitif, antara lain suku bunga kredit
adal kerja yang tetah turun of bawah level 9.00% ke level 8,92%

INAUSH 3SUransi MENCAtatkan PENGIMPUNAN Premi asuransi paca AgUSIUS 2021
Sebesar Rp20.9 lun CENGAN MINCIAN ASUTENSI JIWa SEDEsar RP13.6 nlun
Rp7.3 rilun. Fintecn P2F fending paca
Agustus 2021 mencatatkan outstanding pemblayaan sebesar Rp26.08 trilun
atau tumbun sebesar 115.1% yoy. Plutang perusahaan pembiayaan pada
AQUstus 2021 Masin 1ETKoNIraks| seDesar 8,5% oy
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NPL gross tercatal sebesar 3,35% (NPL net. 1
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core deposit dan alat lIkul/DPK per Agustus 2021 lerpantau masing-masing

pada level 149,72"

inon-

ng sebesar 50%

dan 32,67%, di atas threshaid masing-ma

dan 10%.

Permadalan lembaga jasa keuangan sampal saat ini terjaga dengan pada lavel
yang memadal. Capital Adequacy Ratia perbankan tercatat sebesar 24.41%
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Stabilitas Sektor Jasa Keuangan
Tetap Terjaga di Tengah Tertahannya
Pemulihan Ekonomi Global dan
Perbaikan Fungsi Intermediasi Domestik

Jakarta, 30 September 2021. Otori-
tas Jasa Keuangan menilai stabilitas
sistem keuangan masih terjaga, di-
tunjukkan dengan perbaikan fungsi
intermediasi domestik di tengah
pemulihan perekonomian nasional
yang terus berjalan. Hal ini didukung
dengan mulai terkendalinya pandemi
diikuti peningkatan aktivitas pereko-
nomian nasional. Namun demikian
perkembangan global masih perlu
dicermati, terutama tren peningkatan
inflasi akibat penyebaran varian Delta,
pengetatan kebijakan moneter global
yang lebih cepat dari estimasi awal,
serta dampak pengetatan regulasi di
Tiongkok.

Secara domestik, indikator-indikator
sektor riil terpantau mulai menun-
jukkan indikasi perbaikan seiring
melandainya kasus baru Covid-19
dan menurunnya positivity rate di
tengah akselerasi program vaksinasi
dan per protokol kesehatan
Sementara itu, sektor eksternal masih
melanjutkan kinerja yang solid pada
Agustus 2021, sehingga mendorong
perbaikan keseimbangan eksternal
dan peningkatan cadangan devisa.

Di tengah perkembangan tersebut,
pasar keuangan domestik cenderung
bergerak melemah sejalan dengan
pelemahan pasar keuangan global.
Hingga 24 September 2021, IHSG
tercatat melemah sebesar 0,1% mtd ke
level 6.145. Kendati demikian, aliran
dana nonresiden masih tercatat inflow
sebesar Rp5,4 triliun mtd. Pasar SBN
secara mitd juga terpantau melemah
dengan rerata yield SBN naik 5,6 bps
di seluruh tenor. Suppert perbankan
terhadap pembiayaan utang pemerin-

nesia. Perbankan juga berkontribusi
dalam pemulihan ekonomi nasional
dengan terus menurunkan suku
bunganya. Suku Bunga Dasar Kredit
Agustus 2021 terus menurun, seiring
penurunan komponen harga pokok
dana dan biaya overhead masing-
masing sebesar 16 bps dan 10 bps.
Penurunan SBDK telah diteruskan
pada penurunan suku bunga kredit
ke level yang culup kompetitif, antara
lain suku bunga kredit modal kerja
yang telah turun di bawah level 9,00%
ke level 8,92%.

Industri asuransi mencatatkan
penghimpunan premi asuransi pada
Agustus 2021 sebesar Rp20,9 triliun
dengan rincian Asuransi Jiwa sebesar
Rp13.6 triliun, Asuransi Umum dan
Reasuransi sebesar Rp7,3 triliun. Fin-
tech P2P lending pada Agustus 2021

tah tercatat masih berlanjutdengan #et  mencatath tstanding pembiayaan
inflow ke SBN tercatat tumbuh sebesar  sebesar Rp26,09 triliun atau tumbuh
Rp119,1 triliun yid. sebesar 115,1% yoy. Piutang perusa-

Di sektor perbankan, kredit pada
bulan Agustus 2021 tercatat tumbuh
sebesar 1,16% yoy atau 1,91% yid. Secara
sektoral, kredit sektor rumah tangga
mencatatkan kenaikan terbesar secara
i sebesar Rpd,8 triliun. Sementara,
Dana Pihak Ketiga (DPK} tumbuh
sebesar 8,81% yoy atau 5,91% yid.

Perbankan tercatat akomodatif
dalam penyaluran kredit untuk men-
dukung produk dan komoditas bero-
rientasi ekspor yang tumbuh sebesar
4.92% ytd, sehingga turut mendorong
surplus neraca perdagangan Indo-

haan pembiayaan pada Agustus 2021
masih terkontraksi sebesar 8,5% yoy
Di pasar modal, hingga 28 Septem-
ber 2021, jumlah penawaran umum
yvang dilakukan emiten mencapai
134, dengan total nilai penghimpunan
dana mencapai Rp264,5 triliun. Dari
jumlah penawaran umum tersebut,
37 diantaranya dilakukan oleh emiten
baru. Dalam pipeline saat ini terdapat
73 emiten yang akan melakukan pena-
waran umum dengan total indikasi
penawaran sebesar Rp35,72 triliun.
Sementara itu, profil risiko lembaga

jasa keuangan pada Agustus 2021
masih relatif terjaga dengan rasio NPL
gross tercatat sebesar 3,35% (NPL net:
1,08%).

Rasio nilai tukar perbankan dapat
dijaga pada level yang rendah terkon-
firmasi dari rasio Posisi Devisa Neto
(PDN) Agustus 2021 sebesar 2,09%,
jauh di bawah ambang batas ketentuan
sebesar 20%.

Sementara itu, likuiditas berada
pada level yang memadai. Rasio alat
likuid/ non-core deposit dan alat likuid /
DPK per Agustus 2021 terpantau
masing-masing pada level 149,72%
dan 32,67%, di atas threshold masing-
masing sebesar 50% dan 10%.

Permodalan lembaga jasa keuangan
sampai saat ini terjaga dengan pada
level yang memadai. Capital Adequacy
Ratio perbankan tercatat sebesar
24,41%. Risk-Based Capital industri
asuransi jiwa dan asuransi umum
masing-masing tercatat sebesar 633,6%
dan 336,8%, jauh di atas ambang batas
ketentuan sebesar 120%. Begitupun
gearing ratio perusahaan pembiayaan
vang sebesar 1,96 kali, jauh di bawah
batas maksimum 10 kali.

OJK akan terus mendukung kebi-
jakan Pemerintah untuk mendorong
selttor usaha yang berdampak bagi
pemulihan ekonomi nasional. OJK juga
akan memperkuat koordinasi dengan
para stakeholder dalam rangla menjaga
stabilitas sistem keuangan khususnya
dalam mengantisipasi risiko fapering
di advanced economies.



